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Raport Nasienny 2023 na podstawie badan:

Produkcja materiatu siewnego oraz umowy kontraktacyjne - badanie jakosciowe. Metoda badan: pogtebione rozmowy
telefoniczne (IDI), grupy focusowe online. Termin realizacji: IDI luty 2023, grupy focusowe marzec 2023. Grupa docelowa:
Rolnicy prowadzacy kontraktacje materiatu siewnego; Rolnicy prowadzacy produkcje nasienng dla zbéz oraz innych upraw.

Kontraktacja produkcji materiatu siewnego - badanie iloSciowe. Metoda badan: wywiady telefoniczne (CATI). Termin realizacji
marzec - kwieciert 2023. Grupy docelowe: Wywiady rolnicy, ktérzy: obecnie prowadza kontraktacje, wycofali sie z kontraktaciji,
moga rozpoczg¢ kontraktacje w przysztosci.



Podstawg wysokich, dobrej jakosci
plondw jest dzi$ odpowiednio dobry materiat siewny,
a dopiero w dalszej kolejnosci prawidtowa agrotechnika i
nawozenie. Najlepiej zainwestowa¢ w pewny materiat
siewny, co przede wszystkim zapewni wiasciwg jakosc.
Dlatego do siewu warto uzywac kwalifikowanego
materiatu siewnego (KMS). Wyzszy koszt takiego ziarna
moze byC elementem zniechecajgcym, jednak warto
zaznaczy¢, ze jest wiele korzysci wynikajgcych z jego
uzycia. Przede wszystkim wprowadzamy nowe, czesto
bardziej wydajne odmiany, bardziej dostosowane do ko-
kretnych warunkéw klimatyczno-glebowych i upra-
wowo-nawozowych, o mniejszej podatnosci na pato-
geny, czy warunki stresowe zwigzane z susza. Ponadto
z ekonomicznego punktu widzenia zyskujemy o0sz-
czednosci wynikajgce z ograniczenia zarowno srodkow
ochrony roslin oraz czasu, jaki musielibySmy przez-
naczyC na przygotowywanie materiatu siewnego we
wtasnym gospodarstwie, tj. czyszczenie i sortowanie.
Wigkszos¢ materiatu oferowanego do sprzedazy jest juz
zaprawiona, a wiec i na te czynnosc¢ nie tracimy i czasu,
ale i zdrowia, zwtaszcza jesli gospodarstwo nie posiada
w petni specjalistycznego sprzetu do zaprawiania.

W obrocie materiatem siewnym wyrézniamy kwali-
fikowany materiat siewny, czyli materiat wytworzony w
hodowli zachowawczej odmiany albo stanowigcy jego
dalsze rozmnozenie, lub materiat siewny mieszarnica o
stwierdzonej przez uprawniong jednostke tozsamosci
odmiany, zgodnie z obowigzujgcymi wymaganiami co
do wytwarzania oraz z wymaganiami jakoSciowymi oraz
rzadziej ze wzgledu na wyzszg cene, materiat elitarny w
stopniu bazowym.

Przed wprowadzeniem do obrotu materiatu rozmno-
zeniowego musi on przejs¢ kwalifikacje, ktora obejmuje
dwa etapy: ocene polowg plantacji nasiennych i ocene
laboratoryjng nasion.

Gtéwna zaleta kwalifikowanego materiatu siewnego jest
jego wysoka jakos¢ przejawiajgca sie przede wszystkim
poprzez:
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* wysokg zdolnosc kietkowania,

» wysoki wigor, ktéry odpowiada za szybkie i rowno-
mierne kietkowanie oraz poczgtkowy wzrost prawi-
dtowo rozwinietych siewek,

» czystos¢ nasion (materiat siewny musi by¢ pozba-
wiony zanieczyszczen, ktérymi sg nasiona porazone
przez patogeny, nasiona innych zbdz i chwastow,
nasiona uszkodzone i porosniete, kiet-kujgce stabiej lub
w ogdle nie kietkujace),

+ odpowiednig wilgotnosc.

Kwalifikowany materiat siewny nie powinien by¢
reprodukowany dtuzej niz przez 5 lat, przy zachowaniu
prawidtowych zasad agrotechniki. Wysiew nieod-
nawianego materiatu siewnego przez dtuzszy okres
powoduje systematyczne pogarszanie sie jego jakosci i
zmniejszanie  wielkosci  plonéw na skutek tzw.
.wyradzania sie odmian”. Do gtéwnych czynnikdw
wptywajgcych na degeneracje nasion mozna zaliczy¢
naturalne przekrzyzowania, mutacje, zanieczyszczenia
nasionami innych gatunkéw, porazenia przez choroby i
szkodniki. W Polsce czestos¢ wymiany materiatu
siewnego jest uwarunkowana regionalnie i dla
niektérych gatunkdéw przekracza nawet kilkanascie lat,
chociaz na poczatku lat 70-tych ubiegtego stulecia
ksztattowata sie na poziomie 3-4 lat. (Dla poréwnania -
rolnicy z Unii Europejskiej wymieniajg go czesciej niz co
dwa-trzy lata). Skutkuje to niezadawalajaca jakoscig
materiatu siewnego stosowanego w praktyce rolniczej.
Nadal na rynku obserwuje si¢ znaczny udziat materiatu
nasiennego pochodzacego z nielegalnych zrddet tzw.
.szarej strefy”. Jednak producenci rolni powinni
pamietac, ze korzystanie z niej jest w Polsce prawnie
zakazane zgodnie z zasadami przyjetymi w Ustawie z
dnia 26 czerwca 2003r. o ochronie prawnej odmian
roslin (Dz. U. 2021r. poz. 213) oraz Rozporzadzeniu Rady
(WE) nr 2100/94 z dnia 27 lipca 1994 r. w sprawie
wspolnotowego systemu ochrony odmian roslin. Za
naruszenie wytgcznego prawa do odmiany, a wiec
ochrony wtasnosci intelektualnej, hodowcy groza




sankcje cywilnoprawne i karne.

Aby sytuacje poprawi¢, a przede wszystkim zwiekszyc¢
naszg produktywnos$¢ z pdl oraz konkurencyjnos¢ na
rynku europejskim, musimy zwiekszy¢ $Swiadomosc
producentéw na temat roli wykorzystywanego do siewu
materiatu, a kluczowym elementem moze wreszcie stac
sie namnazanie wysokiej jakosci materiatu siewnego,
ktéremu stuzy kontraktacja.

Celem niniejszego opracowania jest przedstawienie
problematyki kontraktacji nasiennej. Z tej perspektywy
temat ten jak dotad nie byt jeszcze szerzej analizowany.
Na przestrzeni ostatnich 15 lat areat rozmnozen
nasiennych w Polsce zwigkszyt si¢ prawie o potowe,
przy czym szczegdlnie w ostatnich latach wyraznie
zwiekszyt sie udziat gatunkdéw poplonowych i traw oraz
bobowatych drobnonasiennych i grubonasiennych,
natomiast wielkos¢ reprodukcji nasion zbdz po
poczatkowych wzrostach pozostaje praktycznie od lat
na podobnym poziomie. Wzrost upraw nasiennych
Z grupy pozazbozowej ma bezposredni zwigzek z prze-
pisami unijnymi, ktére wprowadzity obowigzek stoso-
wania praktyk zazielenienia, co w efekcie zwigkszyto
eksport tych nasion do krajéow Europy Zachodniej.
Ponadto zauwazalny tam jest takze rozwdj lokalnych
rynkdw nasiennych, ktore coraz czesciej szukaja
mozliwosci wspotpracy poza swoimi regionami, a nawet
poza granicami swoich krajow, nie wytgczajgc najwie-
kszego europejskiego rynku nasiennego jakim jest rynek
francuski. Naszym zdaniem system kontraktacji

powinien lokalnie wzmacnia¢ wymienialno$¢ nasion
i finalnie przektada¢ sie na ogdlny wzrost sprzedazy
nasion w catym kraju. Niestety, aktualnie w kraju ten
system jest bardzo staby i wymaga wsparcia oraz
regulacji. Dlatego poszukujgc szansy dla rozwoju rynku
nasiennego w Polsce podjeliSmy sie dokonania analizy
obecnie funkcjonujgcego rynku kontraktacyjnego. Nasze
badania majg na celu pokazanie spektrum opinii
rolnikdw na temat upraw i kontraktacji nasiennych, ich
atrakcyjnosci, a takze zasadniczych problemdéw. Jako
punkt odniesienia do badania przytaczamy stanowiska
wybranych waznych polskich hodowcow i producentéw
nasion, a ponadto prezentujemy zasady kontraktaciji dla
najwazniejszych z naszego punktu widzenia rynkow
nasiennych w Europie tj. francuskim i niemieckim.

Mamy nadzieje, ze przygotowane opracowanie
rozpocznie dyskusje, ktérej efektem bedzie okreslenie
nowych mozliwosci na rynku nasiennym oraz
stworzenie nowych ram bardziej dla obu stron
satysfakcjonujgcej wspotpracy pomiedzy producentami
rolnymi a firmami nasiennymi i hodowlami, co w efekcie
przyczyni sie do poprawy funkcjonowania catego
systemu nasiennego. Niewatpliwie wyniki badan stang
sie impulsem do polepszenia wspotpracy z do-
tychczasowymi producentami rolnymi. Liczymy, ze
zainteresujemy tg publikacja rowniez tych rolnikéw,
ktorzy jeszcze nie prébowali produkcji nasienne;j.
Zachecamy do dyskusji, piszcie o swoich doswia-
dczeniach na adres mailowy: nasiona@topfarms.pl.




KONTRAKTACJA NA RYNKU
UNII EUROPEJSKIEJ

STAN PRODUKCJI NASIENNEJ

Wzrost liczby ludnosci na Swiecie
wymusza zwigkszanie produkcji zywnosci, a w konse-
kwencji wzrost produkcji nasion. Aktualnie szacuje sie,
ze rynek ten jest wart okoto 63,0 mld USD, a do 2026 r.
osiggnie juz wartos¢ 86,8 mld USD (ReportLinker 2023).
Gtéwne regiony zajmujgce sie produkcjg nasion to
Ameryka Pdétnocna, Azja, Europa, Ameryka Potudniowa,
Bliski Wschod i Afryka. Obecnie w najwiekszym
i najszybszym stopniu rozwijajgcym sie rynkiem jest
Ameryka Potnocna. Ze wzgledu na rodzaj uprawy rynek
nasion dzielimy na gatunki oleiste (soja, stonecznik,
bawetna, rzepak), zboza (pszenica, ryz,  sorgo,
kukurydza), warzywa i owoce oraz pozostate. Rozwoj
przemystu nasiennego, a coraz czesciej nazywanego life
science industry, gtdwnie zwigzany jest z rosngcym
zapotrzebowaniem na ziarno i nasiona w przemysle
paszowym, spozywczym i biopaliwowym, ale duze
znaczenie ma tez postep biologiczny, a przede
wszystkim  wprowadzenie nasion modyfikowanych
genetycznie oraz intensywna hybrydyzacja odmian. Od
2013 roku w globalnej produkcji nasion odnotowujemy
50-procentowy udziat nasion GMO, ktdre skierowane sg
na rynki pozaeuropejskie, przede wszystkim do Ameryki
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Potnocnej i Potudniowej, czesciowo do Azji oraz
wybranych panstw afrykanskich. W Europie w ostatnich
latach produkcja nasienna stopniowo sie zwieksza
i obecnie ksztattuje si¢ na poziomie ok. 2 095 000 ha
(bez nasion warzyw i kwiatéw). Gtéwnym producentem
materiatu siewnego w 2021 roku jest Francja (371 605
ha), w dalsze] kolejnosci Wtochy (205 450 ha) i Niemcy
(195 000 ha). W reprodukcji materiatu nasiennego
przoduja zboza (973 120 ha), a wsrdéd nich pszenica
zwyczajna, pszenica durum, jeczmien, pszenzyto, owies,
znaczacy jest udziat kukurydzy, ktérej powierzchnia
wynosi 190 270 ha, w dalszej kolejnosci znajdujg sie
trawy pastewne (271 880 ha), bobowate drobno-
nasienne (156 800 ha), ziemniak (108 500 ha), bobowate
grubonasienne (102 835 ha), soja (43 700 ha),
stonecznik (39 840 ha), witdkniste i oleiste w tym:
konopie i len (32 720 ha) oraz pozostate. Warto
zaznaczyC, ze Polska zajmuje pigta pozycje tuz po
Hiszpanii z powierzchnig upraw nasiennych w granicach
170 000 ha i coraz czesciej ze wzgledéw Srodo-
wiskowych, mniejszego ,zmeczenia” naszych gleb oraz
nizszego poziomu chemizacji pdl, upatrywana jest jako
atrakcyjny region do reprodukcji nasion.
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Ryc. 1. Powierzchnie plantacji nasiennych w Unii Europejskiej i Wielkiej Brytanii w 2021 (bez warzyw i roslin ozdobnych).
European Seed Certification Agencies Association (Europejskie Stowarzyszenie Agencji Certyfikacji Nasion).

Od wielu lat w Polsce najwigkszy udziat
w areale nasiennym majg zboza oraz rosliny pastewne,
w mniejszym stopniu rosliny oleiste i witdkniste oraz
ziemniak. Dane PIORIN wskazujg, iz na przestrzeni 10
ostatnich lat powierzchnia plantacji roslin rolniczych
zwiekszyta sie 0 27%, co wynikato z faktu, ze najwigkszy
wzrost zakwalifikowanych plantacji nasiennych odnoto-
wano w przypadku roslin oleistych i wtdknistych - z
2 452 ha w 2013 roku do 8 833 ha w 2022 roku (wzrost
0 260%). nastepnie roslin pastewnych odpowiednio z
22 682 do 62 431 ha (175%), ziemniaka z 4 759 do 5 840
ha (23%). Jednakze w tym samym okresie
odnotowalismy spadek powierzchni zakwalifikowanych
polowo u takich grup roslin, jak burak cukrowy
i pastewny (-74%), zboza (-18%) oraz warzywa (- 60%).

Sposrdéd gatunkéw zbozowych najwiekszg powierzchnie
zakwalifikowanych plantacji nasiennych w 2022 roku
zajeta pszenica zwyczajna ozima (27 742 ha, tj. 40 %),
nastepnie pszenzyto ozime (11 664 ha - 17%), jeczmien
jary (5912 ha - 9%), jeczmien ozimy (5064 ha -7%),
kukurydza (4637 ha - 7%), zyto ozime (4305 ha - 6%),
pszenica zwyczajna jara (3707 ha - 5%), owies (3432 ha
- 5%). Jak juz wczesniej wspomniano, w reprodukcji
nasiennej, szczegolnie w ostatnich latach, ze wzgledu
na obowigzujgce regulacje prawne zwigzane z zazie-
lenieniem, obserwujemy rosngce zainteresowanie ga-
tunkami poplonowymi, takimi jak facelia btekitna,
rzodkiew oleista i gorczyca biata.

ZALOZENIA KONTRAKTACJI W WARUNKACH POLSKI

Na przestrzeni kilkunastu lat system
reprodukcji nasiennej w Polsce przeszedt gruntowng
transformacje i coraz bardziej jest on zblizony do
modelu zachodniego. Obecnie za rozmnazanie materiatu
siewnego nie odpowiada juz sam hodowca. Najczesciej

materiat ten przekazywany jest do konkretnych firm
hodowlano-nasiennych lub firm nasiennych, ktére od-
powiedzialne sg za przeprowadzanie rozmnozen polo-
wych zgodnie z regulacjami prawnymi oraz dobrg
praktyka rolniczg dla poszczegdlinych gatunkow.




Zgodnie z dominujgcym modelem europejskiego rynku
produkcji nasion system ten w duzym stopniu oparty
jest na kontraktacji nasiennej, w ramach ktérej firmy
nasienne zlecajg produkcje polowg zewnetrznemu
gospodarstwu rolnemu. W tej sytuacji mamy do
czynienia z wyodrebnieniem podwykonawcy lub
czesciej wielu podwykonawcdéw, produkujgcych z dos-
tarczonego materiatu  rozmnozeniowego  surowiec
nasienny, ktéry po procesie czyszczenia, uzyskaniu
pozytywnego Swiadectwa oceny laboratoryjnej i ewen-
tualnego zaprawienia nasion staje sie materiatem
siewnym (KMS). Gospodarstwo rolne w przeciwienstwie
do firmy nasiennej nie musi spetnia¢ Zzadnych
formalnych warunkéw, zeby modc uczestniczy¢ w
produkcji materiatu siewnego. Rolnik nie jest oceniany
pod katem wiedzy, kompetencji czy wyposazenia
gospodarstwa. Kontroli i nadzorowi podlega jedynie
sama plantacja, a brane sg pod uwage takie aspekty jak
lokalizacja i stan prowadzenia plantacji (przedplon,

ZAKRES KONTRAKTACJI

zachowanie izolacji przestrzennej, czystos¢ gatunkowa
i odmianowa, wystepowanie chwastéw, choréb iszko-
dnikéw).

Najczesciej umowa zawarta pomiedzy Kontraktujgcym
a Producentem Rolnym zawiera okresla jej przedmiot,
obowiazki stron, forme dostawy, warunki finansowe,
warunki reklamacji. Ponadto umowa zawiera rowniez
zatgczniki  dotyczgce oznaczenia gruntow rolnych
uwzglednionych w kontraktacji, petnomocnictwa do
reprezentowania  podczas  kwalifikacji  polowych,
informacji uszczegodtowiajgcych warunki prowadzenia
plantacji w oparciu o wymogi jakosciowe dla danego
gatunku. W zaleznosci od firmy nasiennej, w ramach
umowy kontraktacyjnej rolnik zobligowany jest do
zakupu materiatu nasiennego w stopniu przedbazowym
lub bazowym, zgodnie z podpisang umowa, ktéry bedzie
namnazat na swoim polu.

W OSTATNIM PIETNASTOLECIU W POLSCE

Dane PIORIN z 2022 roku wskazujg, ze
ogo6lna wielko$¢ plantacji nasiennych roslin rolniczych
w ostatnich 15 latach wzrosta o 45%, z 106,3 tys. ha
w 2008 roku do 153,6 tys. ha w roku 2022 (Wykres 1).
Liczba plantacji w analizowanym okresie rowniez
wzrosta z okoto 16 000 do obecnie 20 000. Liczba
producentow wedtug tego samego zZrodta ksztattuje sie
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na poziomie 7 800, ale nalezy zaznaczyc, ze jest to
warto$¢ szacunkowa, poniewaz na podstawie naszej
analizy okreslenie liczby producentéw jest znacznie
utrudnione ze wzgledu na fakt, iz czesto jeden plantator
prowadzi wiecej niz 1 plantacje, stagd mozemy
oszacowac, iz liczba plantatorow aktualnie moze
wynosic¢ okoto 3-5 tys. gospodarstw.
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Wykres 1. Powierzchnia plantacji nasiennych oraz liczba plantacji w Polsce w latach 2008 - 2022. (Na podstawie danych PIORIN).




Grupa roslin, ktérej od wielu lat obserwuje sie najwieksza
powierzchnie nasienng, sg zboza (Wykres 2). Na prze-
strzeni analizowanego przez nas 15-letniego okresu
powierzchnia ta wahata si¢ od okoto 58 tys. ha w 2010
roku do 85 tys. ha w 2013, co przede wszystkim wyni-
kato z uwarunkowan ekonomiczno-srodowiskowych.
Wieksze rozmnozenia w 2012 i 2013 roku wywotane byty
wymarznieciem duzego areatu zbdz ozimych w sezonie
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2011/2012, szczegdlnie jeczmieni i pszenic, co skut-
kowato brakiem kwalifikowanego materiatu siewnego na
rynku w tym czasie. W ostatnich 5 latach natomiast
odnotowujemy stopniowy spadek powierzchni upraw
nasiennych zbdz i w 2022 ksztattowat sie on juz na
poziomie okoto 65 tys. ha, jak i liczby plantacji z 6 593
w 2018 roku do 5 888 w 2022.
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Wykres 2. Powierzchnia i liczba plantacji nasiennych roélin zbozowych bez kukurydzy w Polsce, w latach 2008 - 2022.

(Na podstawie danych PIORIN).

Zmniejszenie to wynikato przede wszystkim z mniejszej
reprodukcji ziarna jeczmienia jarego, owsa siewnego,
pszenicy zwyczajnej jarej, pszenzyta jarego i o0zimego

oraz zyta ozimego.

Za wzrost ogdlnej powierzchni plantacji nasiennych
odpowiadajg gtéwnie uprawy przeznaczone na eksport,
a w nich przede wszystkim rosliny poplonowe, takie jak:
facelia btekitna, gorczyca biata i rzodkiew oleista (Wykres
3), ktérych powierzchnia reprodukcji wzrosta z okoto
7 tys. ha w 2008 do prawie 35 tys. ha w 2021 oraz trawy

z 13,5 tys. w 2008 do ponad 36 tys. w 2021 (Wykres 4).
Jednak w 2022 roku obie grupy upraw zanotowaty
spadki odpowiednio do pozioméw 23,6 tys. ha
(poplonowe) i 31,5 tys. ha trawy.

Programy $rodowiskowe przyczynity sie rowniez do
zwigkszonego zainteresowania w ostatnich latach
gatunkami bobowatymi, co wywotato prawie 3-krotny
wzrost rozmnozen roslin bobowatych grubonasiennych
i blisko 5-krotny wzrost bobowatych drobnonasiennych
(Wykres 5).

-

. e I S 2
A

."

e b L



40000 6000

35000

5000
30000

4000
25000
20000 3000
15 000

2000
10 000
1000
5000 I I
0 I I 0
2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022

mmm Powierzchnia (ha) e=m= Liczba plantacji

Wykres 3. Powierzchnia i liczba plantacji nasiennych wybranych gatunkdéw roslin poplonowych w Polsce (tacznie gorczyca biata, facelia btekitna,
rzodkiew oleista) w latach 2008 - 2022. (Na podstawie danych WIORIN).
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Wykres 4. Powierzchnia i liczba plantacji nasiennych traw w latach 2008 - 2022. (Na podstawie danych WIORIN).
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Wykres 5. Powierzchnia i liczba plantacji nasiennych bobowatych grubo- i drobnonasiennych w Polsce w latach 2008 - 2022. (Na podstawie
danych WIORIN).




Nie zmienita sie natomiast $rednia powierzchnia
plantacji nasiennej, ktdora ksztattuje sie przecietnie na
poziomie 7-8 ha. WielkoS¢ plantacji nasiennych zalezna
jest jednak od specyfiki uprawianego gatunku. Grupa

roslin, ktérych powierzchnia plantacji w ostatnich latach

PERSPEKTYWY KONTRAKTACJI

Wzrost produktywnosci z pdl mozliwy
jest dzisiaj przede wszystkim dzieki wprowadzaniu
postepu biologicznego, a wigec nowych odmian. Nawet
najnowsze technologie czy sprzet techniczny nie dadzg
nam zadawalajgcych efektow, jesli posiejemy staby
materiat siewny. Od wielu lat w Polsce wymienialnos¢
materiatu siewnego jest na niezadawalajgcym poziomie.
Taki stan nie daje nam w dtuzszej perspektywie szans
na poprawe sytuacji ekonomicznej gospodarstw. Zatem
nalezy dazy¢ do zwiekszenia Swiadomosci, a przede
wszystkim  wiasciwych  rozwigzan. Rozwdj rynku
nasiennego w Europie stwarza nowe mozliwosci takze
na naszym krajowym. Polska w ostatnich latach zajmuje
2 miejsce pod wzgledem powierzchni upraw, a 3 pod
wzgledem zbiorow w UE. JestesSmy waznymi
producentami zbdz, ale i rowniez czesci warzyw
w Europie. Coraz wiecej zagranicznych firm hodowlano-
nasiennych poszukuje mozliwosci wspoétpracy, co
wynika z ograniczonych zasobéw w ich krajach
(.zmeczenie gleb”, ograniczone ptodozmiany). ale
i dostrzeganego potencjatu naszego rynku (nizsze
koszty, mnigjsza chemizacja pdl).

Hodowle muszg uwzglednia¢ przyjete zasady
integrowanej produkcji, potrzeby rynku, ale i poste-
pujace zmiany klimatyczne, ktére wymuszaja wrecz
potrzebe wprowadzania odmian o wiekszej tolerancji lub
nawet odpornosci na stresy biotyczne (choroby
i szkodniki) oraz abiotyczne (wysoka lub niska
temperatura, kwasna i zasolona gleba, w tym przede
wszystkim susza). Konieczne jest réwniez
wprowadzanie odmian bardziej dostosowanych do
warunkow regionalnych. Istotnym aspektem jest
stosunkowo krotkie zycie odmian na rynku, u wiekszosci
Z nich jest to okoto 10 lat, ale w przypadku odmian
hybrydowych ten okres bywa nawet krotszy. Ze
wzgledu na przede wszystkim nizsze normy wysiewu
i wyzsze plonowanie zwigksza sie zainteresowanie rol-
nikdw odmianami hybrydowymi, dlatego w Krajowym
Rejestrze COBORU pojawia sie tez coraz wiecej takich

byta najwigksza, to zboza i obecnie jest na stabilnym
poziomie okoto 12-13 ha. Dla przyktadu S$rednia
powierzchnia plantacji w 2022 roku sadzeniakéw
ziemniaka to 2,9 ha, buraka 14 ha, bobowatych
grubonasiennych 9,0 ha, a oleistych 7,9 ha.

odmian.

Szansg dla rozwoju rynku nasiennego, w tym przede
wszystkim kontraktacji, jest fakt, ze Polska to lider w
reprodukcji  materiatu  siewnego roslin  z  grupy
pastewnych, a w szczegodlnosci cieszacych sie duzym
zainteresowaniem roslin  poplonowych. Zwigkszony
popyt na te nasiona to efekt polityki europejskiej, ktora
zaktada w ramach Zielonego tadu, ze producenci rolni
uprawnieni do jednolite] ptatnosci obszarowej sg
zobligowani do realizacji zazielenienia. W rezultacie
rosng uprawy nasienne roslin poplonowych. W
zaleznosci od powierzchni posiadanych w
gospodarstwie gruntow ornych, udziatu trwatych
uzytkow zielonych oraz trwatych uzytkéw zielonych
cennych przyrodniczo, rolnicy sa zobowigzani do
przestrzegania jednej, dwoch Iub trzech praktyk
zazielenienia. Zgodnie z rozporzadzeniem Ministra
Rolnictwa i Rozwoju Wsi z dnia 11 marca 2015 r. w
sprawie obszarow uznawanych za obszary
proekologiczne oraz warunkéw wspolnej realizacji
praktyki utrzymania tych obszaréw, za obszary
proekologiczne (EFA) uznaje sie m. in. miedzyplony, jako
obszary utworzone poprzez wysianie mieszanki
sktadajacej sie co najmniej z dwoch gatunkéw roslin z
nastepujgcych grup roslin uprawnych takich jak zboza,
oleiste, pastewne, bobowate drobnonasienne, bobowate
grubonasienne, miododajne, z wytgczeniem mieszanki
ztozonej wytgcznie z gatunkéw zboz.

Staboscig dzisiejszego rynku zboz w Polsce, réwniez
w zakresie systemu nasiennego, moga okazac sie: staba
wymienialno$¢ materiatu siewnego, wyzsze koszty
czynnikéw produkcji oraz brak stabilnosci, co ma bez-
posredni zwigzek z zawirowaniami zwigzanymi z wojng
w Ukrainie. Nalezy jednak te sytuacje traktowac jako
przejsciowg, poniewaz zapotrzebowanie na produkcje
roslinng zarowno w Polsce, Europie, jak i na Swiecie nie
wykazuje znaczgcego odchylenia, ani tez zatozenia UE
W najblizszym czasie nie ulegng w tym zakresie
nieplanowanym zmianom.




OCENA KONTRAKTACJI

Z PUNKTU WIDZENIA FIRM NASIENNYCH | HODOWCOW

Ocena wspodtpracy firm nasiennych
z gospodarstwami rolnymi w zakresie kontraktacji na-
siennych nie jest jednoznaczna. Zdaniem prezesa
Polskiej Izby Nasiennej (PIN), a zarazem wtadciciela
przedsiebiorstwa nasiennego Rolnas, Pana Leszka
Chmielnickiego ,Istnieje  wielu dobrych rolnikow,
producentow surowca nasiennego, z ktérymi firmy
nasienne utrzymujq partnerskie relacje, ale wystepujq
rowniez przypadki, wzajemnego niewywiqgzywania sie
zumow, zarowno przez firme nasienngq, jak i gospo-
darstwo rolne. Spotykamy sie z sytuacjami jedno-
stronnej interpretacji umow kontraktacyjnych z obu
stron. Jesli firma nasienna Zzlecajgca produkcje nie
wywiqze sie z odbioru nasion, rolnik, przymuszony
sytuacjq wybiera droge nielegalnej sprzedazy surowca
nasiennego poza oficjalnym rynkiem. W ten sposcb
wspomaga rozwdj nielegalnego handlu nasionami, ktory
w Polsce | tak jest w skali europejskiej wyjgtkowo
Wysoki.”
Prezes PIN podkresla, ze firmy nasienne odczuwajg
ciagty brak reprodukcji materiatu siewnego prawie we
wszystkich gatunkach, dlatego nalezy zwiekszy¢ role
kontraktacji. Prezes Chmielnicki zwraca uwage na
problem niezrozumienia przez rolnikbw  sytuacji
rynkowej, bedagcej wypadkowg podazy i popytu.
Przytacza przyktady innych krajow, jak Danii czy
Holandii, gdzie rowniez rolnik utozsamiajgcy sie ze swoja
firma partycypuje w ryzyku rynkowym w odniesieniu do
produkcji nasiennej np. akceptujac przesuniecie czasu
zaptaty za reprodukcje do momentu sprzedazy nasion

dr Dariusz &
Majchrzycki
dyrektor ds.
Leszek sprzedazy
Chmielnicki, i marketingu

DANKO - Hodowla ©
Roslin Sp. z 0.0.

prezes Polskiej
Izby Nasiennej

przez firme nasienng. W zamian gospodarstwo moze w
pozniejszym terminie rozliczy¢ swoj zakup nasion do
rozmnozenia. Szybki wzrost plantacji w ostatnich latach
w grupach najszybciej rosngcych jak poplonowe czy
trawy, odbyt sie kosztem spadku jakosci tych upraw.
Zdaniem Chmielnickiego, Srednio potrzeba od 3 do 5 lat,
w zaleznosci od gatunku, aby gospodarstwo zdobyto
wystarczajgce doswiadczenie w produkcji nasiennej.
Szczegdinie teraz, wobec zawirowan rynkowych
wywotanych wojng w Ukrainie i niepewnoscig opfa-
calnosci poszczegdlnych upraw, produkcja nasienna
jest jedng z najbardziej korzystnych rodzajow produkcji
roslinne;j.

Podobnie uwaza dr Dariusz Majchrzycki,
dyrektor ds. sprzedazy i marketingu, DANKO - Hodowla
Roslin Sp. z 0.0. w Choryni, wedtug ktérego ,Zdarza sie,
ze czesc nasion powstatych z reprodukcji nie jest w
catosci sprzedana do firm nasiennych w celu ich
dalszego czyszczenia, przygotowania i kwalifikacji, tylko
jest oferowana jako nasiona niekwalifikowane w tzw.
.szarej strefie”. Jest to dziatanie nielegalne i wysoce
naganne. Przyczynq takiego stanu rzeczy moze byc
nieuczciwosc  plantatoréw  produkujgcych — nasiona.
Zdarza sie rowniez, ze to firmy nasienne nie wykupujq
catosci zakontraktowanego surowca nasiennego, co
rodzi ,pokuse” nielegalnego zagospodarowania wypro-
dukowanego surowca nasiennego. Dlatego tak wazny
jest, dla szczelnosci systemu produkcji nasiennej,
odpowiedni dobaor firm nasiennych i plantatorow”.

dr Karol Marciniak
prezes Hodowli
Roslin Smolice




Prezes Hodowli Roslin Smolice dr Karol
Marciniak zwraca uwage, ze w Polsce nie ma stan-
dardowych umow plantatorskich pomiedzy firma
nasienng, a producentem nasion. ,Zawierane umowy to
wytgcznie kwestia uzgodnieri stron. Umowy nie sq
rygorystyczne, nie zaktadajq powaznych konsekwencji
za niedopetnienie warunkow, zarowno dla plantatora,
gdy nie odda czesci zbioru, jak i dla kontraktujgcego jesli
zbioru nie odbierze. W zwiqzku z tym raz jedna a raz
druga strona nie do konca wywiqgzuje sie z zapisow.
Ponadto plantatorzy nie majg swojej organizacji
branzowej, w zwigzku z czym trudno wprowadzic
standardy, ktére obowiqzywatyby w branzy..” Zdaniem
Pana Prezesa taka organizacja plantatorow powinna
istnieC. ,Rynek powinien wowczas wymusic zeby kazdy
rolnik byt cztonkiem takiego stowarzyszenia. Nalezy
wypracowac umowy kontraktacyjne standardowe, dla
poszczegolnych —gatunkéw lub grup gatunkow...”
twierdzi prezes Marciniak.

Wszyscy nasi rozmowcy zgodnie podkreslaja zalety
uporzadkowania rynku upraw nasiennych poprzez
wspodlne dziatania sektora hodowlanego i nasiennego
z gospodarstwami reprodukujgcymi materiat nasienny,

ktérego efektem bytoby zawieranie umaéw tréjstronnych
pomiedzy hodowca, firma nasienna, a gospodarstwem
rolnym. Celem bytoby ograniczenie nielegalnego handlu
nasionami, ale takze zapewnitoby to wszystkim part-
nerom wiekszg transparentno$¢ w zakresie plano-
wanych wielkosci upraw i przysztej podazy nasion.
Ponadto umozliwitoby to lepszg ocene ryzyka produkcji
dla firm nasiennych, a co za tym idzie i gospodarstw
rolnych. Ryzyko nietrafionej produkcji mogtoby zostac
przynajmniej w czesci znacznie ograniczone. Istotnym
hamulcem w rozwinieciu projektu Scistej, trojstronnej
wspotpracy z punktu widzenia firm nasiennych jest
czesto konkurencja o plantacje ze strony niektorych
hodowli, zajmujgcych sie rowniez reprodukcjg i sprze-
dazg nasion z firmami nasiennymi.

Jak juz wspominaliSmy wczesniej rynek nasienny
w Europie przeszedt juz transformacje i w wielu aspe-
ktach zakres reprodukcji nasiennej, a przede wszystkim
kontraktacji, zostat juz bardziej dopracowany. Dlatego
wcelu pordwnania krajowe] sytuacji zwigzanej
z kontraktacjg ponizej przedstawiamy dwa rynki -
niemiecki oraz francuski.

REPRODUKCJA NASIENNA WE FRANCJI | NIEMCZECH

Francja jest gtownym producentem
materiatu siewnego w Europie. W ostatnim piecioleciu
odnotowuje sie znaczne wahania w poszczegoélnych
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Wykres 6. llo$¢ gospodarstw nasiennych we Francji i ich powierzchnia (zawiera warzywa)
(Direction de la qualité et du contréle officiel [SOC-France])




Wedtug bytego dyrektora znanej hodowli RAGT Erica
Schmitta, powtarzajgce sie susze powodujg konie-
cznos$¢ delokalizacji pewnych upraw nasiennych.
Ponadto odczuwalny jest problem braku sukces;i
w gospodarstwach rolnych i w konsekwencji brak

kontynuacji ich dziatalnosci.

Rolnicy francuscy prowadzacy produkcje nasienng majg
obowigzek zrzeszenia sie w istniejgcej od 1955 roku
Krajowej Federacji Producentow Plantacji Nasiennych
(FNAMS - Federation Nationale des Agricultures Multi-
plicateurs de Semences). W 2022 roku zarejestrowanych
w FNAMS byto 17 271 cztonkdéw. Stowarzyszenie to
udziela wsparcia swoim cztonkom poprzez szeroko
zakrojone doradztwo, zaréwno w odniesieniu do
probleméw agrotechnicznych, formalnych, zwigzanych
z wymogami prowadzenia plantacji nasiennej, jak i
ekonomicznych, zwigkszajagc tym samym rentownosc
prowadzonej reprodukcji. Organizacja ta zajmuje sie
takze propagowaniem produkcji nasiennej wsrod
rolnikdw, promuje stosowanie nasion kwalifikowanych,
informuje  rolnikdw o zmianach w przepisach
dotyczacych reprodukcji nasiennej. Stowarzyszenie
prowadzi doswiadczenia w 7 stacjach badawczych

z zakresu ochrony roslin, nawozenia, nawadniania oraz

Ogodlna powierzchnia upraw nasiennych
w Niemczech zwiekszyta sie w ostatnich 15 latach
zokoto 170 tys. ha do okoto 195 tys. ha, przy
jednoczesnym spadku liczby gospodarstw nasiennych
z 4 tysiecy w roku 2005 do okoto 3.500 w 2020 roku.
Wzrost Sredniej wielkosci plantacji zwigzany jest miedzy
innymi z przesuwaniem sie upraw nasiennych
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technologii zbioru i suszenia roslin. W ramach doradztwa
agrotechnicznego opracowuje technologie dla po-
szczegolnych grup rosdlin, osobno np. dla zbdz, roslin
biatkowych, burakéw cukrowych. Opracowane zalecenia
uwzgledniajg réwniez ekonomiczny aspekt produkciji
danej uprawy.

Programy uprawowe s3g ustalane we wspotpracy
z Miedzybranzowg Organizacjg Ds. Nasion i Roslin
(SEMAE) reprezentujgca cata branze nasienng -
odpowiednik naszej Polskiej Izby Nasiennej (PIN).
Umowa miedzy rolnikiem a firmg nasienna musi zostac
zgtoszona do SEMAE i musi zawieraC zapisy prze-
widziane przez SEMAE. Organizacja ta posredniczy
w sytuacjach kryzysowych pomiedzy rolnikiem a firma
nasienng, takich jak np. nieodebranie surowca nasien-
nego z gospodarstwa. Zadaniem rolnika jest pro-
wadzenie upraw polowych zgodnie z przewidzianymi
normami dla danej wuprawy oraz przekazywanie
informacji do firmy nasiennej o wszystkich zabiegach
agrotechnicznych. Warunki dostawy nasion z gospo-
darstwa okresla SEMAE, m.in. kwestie terminu ptatnosci,
kary za zwitoke w ptatnosciach (trzykrotno$¢ odsetek
ustawowych). Rolnik moze scedowac¢ negocjacje ceny
na organizacje producencka FNMAS.

z mniejszych gospodarstw w Bawarii jak réwniez w
Badenii-Wirtenbergii do gospodarstw znacznie wiek-
szych w kierunku poétnocno-wschodnim (Sachsen-
Anhalt i Mecklemburgia). Ma to zwigzek z koncentracja
produkcji nasion w duzych zaktadach nasiennych, a tym
samym potrzebg produkcji z wielkoobszarowych
plantaciji.
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Wykres 7. Plantacje nasienne w Niemczech, M.Schneider, BDS, 06/2020
Informacja z Federalnego Urzedu Odmian Roslin (Bundessortenamtes [BSA])




System  kontraktacji w Niemczech obowigzkowo
obejmuje zrzeszenie sie rolnikdbw w ramach jednej
organizacji tj. Federalnego Stowarzyszenia Producentow
Nasion (BDS - Bundesverband der Saatguterzeuger).
Obowigzuje jeden wzdor umowy nasiennej, ktory reguluje
zasady kontraktacji. Stronami umowy kontraktacyjnej
sg: gospodarstwo rolne, firma nasienna i hodowca
odmiany. Na jej podstawie rolnik otrzymuje od hodowcy
materiat rozmnozeniowy (materiat przedbazowy lub
bazowy). Udziat trzech stron w ustaleniach
produkcyjnych ma przede wszystkim usprawnic
koordynacje produkcji oraz przeciwdziata¢ nielegalnemu
rynkowi nasion - hodowca kontroluje zuzycie nasion na
witasne potrzeby gospodarstwa. Dla poréwnania w
Polsce stronami umowy kontraktacyjnej sg tylko dwie
strony, firma nasienna i gospodarstwo rolne, hodowca
nie ma bezposredniego wptywu na wybdr gospodarstwa
nasiennego. Poslad jest wtasnosciag rolnika, badz moze
zosta¢ odkupiony przez firme nasienng w cenie zboza
paszowego. Koszty transportu zwyczajowo znajdujg sie
po stronie rolnika, ale jesli ponosi je firma nasienna,
umniejsza sie wtedy ptatnosc¢ do gospodarstwa.

Zdaniem jednego z plantatoréw niemieckich Uwe Diebel,
.Czynnikiem hamujgcym wzrost liczby gospodarstw
nasiennych jest ryzyko zwigzane Zz nieudaniem sig
plantacji, a w konsekwencji poniesienie kosztow
drogiego materiatu bazowego oraz pofowy kosztow
kwalifikacji polowych”. Nalezy zaznaczy¢, iz w Polsce
umowy kontraktacyjne nie uwzgledniajg kosztow

kwalifikacji, a jedynie koszt zakupu materiatu bazowego
lub przedbazowego.

Stowarzyszenie producentéw (BDS) reguluje sposéb
rozliczania surowca nasiennego pomiedzy firma
kontraktujgcg a gospodarstwem. Na przyktad w
rozliczeniach zbozowych wyznacznikiem ceny jest
notowanie gietdy Matif. Najczesciej stosowanym
wariantem jest ten, w ktérym 75% wartosci nasion
ptatne jest we wrzesniu wedtug wrzesniowego Matifu, a
pozostate 25% w listopadzie wg usrednionego Matifu z
ostatnich trzech miesiecy. Ten rodzaj rozliczenia
pozwala na uwzglednienie zmiany ceny danego gatunku
na rynku, czego brak w naszym krajowym systemie
sygnalizujg rolnicy. Ponadto firmy kontraktujace w
niemieckim systemie stosujg dodatkowe wsparcie dla
producentéw w postaci dodatkéw nasiennych, ktére
wahajg sie w granicach 25-30 Euro/t, a w wyjatkowych
wypadkach 35 Euro/t. Warto jednak wspomnie¢, ze w
Polsce dodatki nasienne sg ustalane procentowo,
najczesciej przy wysokim poziomie cen (jak w zniwa
2022) i dlatego moga by¢ znacznie wyzsze niz w
Niemczech.

Wspotpraca gospodarstw z firmg nasienng dotyczy
réowniez mozliwosci prefinansowania zakupdéw do
produkcji nasiennej poprzez otwarty rachunek
rozliczeniowy. Producent rolny moze sie zwrdci€¢ o
porade do firmy nasiennej, natomiast nie jest to tak
dalece zorganizowane jak we Francji, gdzie takie
doradztwo jest gwarantowane.




ANALIZA POSTRZEGANIA
KONTRAKTACJI NASIENNEJ
PRZEZ ROLNIKOW

CEL BADANIA

Dynamiczny rozw®j rynku nasiennego
na Swiecie jak i w Europie stwarza realne mozliwosci
zwiekszania rowniez rodzimej produkcji nasiennej,
dlatego zdecydowano si¢ na przeprowadzenie analizy
jednego z fundamentalnych elementéw systemu
nasiennego, jakim jest kontraktacja. Celem podjetego

OPIS BADANIA

Badania przeprowadzita firma Kynetec
na zlecenie Top Farms Agro od lutego do kwietnia 2023.

Wg Kynetec Produkcja nasienna w Polsce jest
prowadzona przez wyspecjalizowane gospodarstwa
rolne. W roku 2021 poddano ocenie polowej 22 856
sztuk plantacji, a ich tgczna powierzchnia wynosita w
roku 2021 ok. 170 tys. ha czynigc nas pigtym
producentem w Europie.

Produkcje nasienng nalezy uznac za bardzo wazng, ale
tez niszowqg | wysoce specjalistyczng dziatalnosc
rolniczq. Taka charakterystyka segmentu nasiennego
gospodarstw ma okreslone konsekwencje badawcze.
Gospodarstwa nasienne nalezy uznac¢ za podmioty
gospodarcze, prowadzgce dziatalnos¢ o charakterze
branzowym. W takich przypadkach rekomendowane
wielkosci prob badawczych wynoszq od 50 do 200
podmiotow, w  zaleznosci od  specyfiki  grupy,
rozproszenia regionalnego, itp. (J.Bazarnik, T.Grabiriski,
E.Kgciak, S.Mynarski, A.Sagan, Badania Marketingowe.
Metody | Oprogramowanie Komputerowe, Canadian

opracowania jest okreslenie mocnych i stabych stron
aktualnego stanu kontraktacji nasiennych w Polsce.
Podstawowym zatozeniem jest zapoznanie si¢ z opi-
niami rolnikéw, a w dalszej kolejnosci proba sformuto-
wania niezbednych dla prawidtowego funkcjonowania
kontraktacji mechanizmaéw jej wsparcia.

Consortium of Management Schools, Akademia
Ekonomiczna w Krakowie, Warszawa - Krakow 1992,
str.16)

Zgromadzona proba badawcza odzwierciedla chara-
kterystyke badanej grupy gospodarstw  rolnych.
W probie wystgpity gospodarstwa specjalizujgce  sig
uprawie nasiennej roznych gatunkow roslin rolniczych,
reprezentujgce zarowno mate, Srednie, jak | duze
podmioty, oraz pochodzqce z réznych regiondw kraju.

Uzyskane wyniki pozwalajg wiec scharakteryzowac
gospodarstwa  rolne,  ktore prowadzq produkcje
nasienng.

Ponadto przeprowadzono pogtebione badania
jakosciowe, wywotujgc dyskusje na temat kontraktacji
nasiennych w 2 grupach: zbozowej i pozostatych upraw
nasiennych, w  ktorej  dominowata produkcja
komponentéw mieszanek poplonowych. Istotne gtosy
z tej dyskusji uzupetniajg w formie komentarza badania
ilosciowe.




CHARAKTERYSTYKA BADANYCH GOSPODARSTW

Badanie obejmuje przede wszystkim 1000 ha; 9% <10 ha; 13%
gospodarstwa nasienne zajmujgce sie reprodukcja 300 - 1000 ha: 13%
nasion zbdz oraz roslin poplonowych: facelii, gorczycy,
rzodkwi oleistej.
W prébie zdecydowanie najwieksza grupe (30%)
stanowity gospodarstwa wielkosci 100-300 ha.
Pozostate grupy: <10ha,10-30ha, 30-50, 50-100, 300-

10 - 30 ha; 9%

30 - 50 ha; 13%
100 - 300 ha; 30%
50 - 100 ha; 14%

1000 i ponad 1000 byty zblizone, gdy chodzi o repre- Wykres 8. Struktura powierzchni gospodarstw biorgcych udziat w

zentacje w prébie. badaniu ,Kontraktacja produkcji materiatu siewnego”. (Raport
iloSciowy przygotowany dla Top Farms Agro, Kynetec, Kwiecien
2023).

llosciowa struktura plantacji nasiennych  wsrod uprawy zbozowe (36% ozime i 14% jare), 39% poplonowe

gospodarstw, ktdére aktualnie prowadzg uprawy (gorczyca biata, facelia btekitna, rzodkiew oleista), 5%

nasienne, rozktada sie nastepujgco: 50% stanowig straczkowe, 2% buraki cukrowe i 2 % stonecznik.

Kukurydza; 2% Stonecznik; 2%

Straczkowe; 7%

Zboza jare; 14%

Poplonowe (facelia, gorczyca, rzodkiew oliesta, len); 39%

Zboza ozime; 36%

Wykres 9. Struktura upraw nasiennych w sezonie 2022/23. Na podstawie badania ,Kontraktacja produkcji materiatu siewnego”.
(Raportilosciowy przygotowany dla Top Farms Agro, Kynetec, Kwiecier 2023).

14%

W gospodarstwach mniejszych dominujg uprawy roslin
poplonowych, a w wiekszych uprawy zbozowe. Przy
czym w mniejszych nie ma w ogodle reprodukciji
zbozowych, natomiast w wiekszych wystepujg, chociaz
w mniejszej skali, inne uprawy pozazbozowe.

83%
100%

17%

<30ha 30-50ha 50-100ha 100-300ha >300ha

mzboza mpoplonowe stragczkowe

Wykres 10. Struktura upraw nasiennych w sezonie 2022/23 wedtug wielkosci gospodarstw. Na podstawie badania ,Kontraktacja produkciji
materiatu siewnego”. (Raport iloéciowy przygotowany dla Top Farms Agro, Kynetec, Kwieciers 2023).




1rok; 7%
Tylko 7 % badanych miato jednoroczne doswiadczenia z
nasiennictwem, podczas gdy reszta dzieli si¢ po poto- >10 lat: 25%
wie: na gospodarstwa z doswiadczeniem w przedziale
2-5lat i na te z doswiadczeniem ponad 6 lat.

6 -10 lat; 21% 2-5lat; 46%

Wykres 11. Czas prowadzenia produkcji nasiennej. Na podstawie badania ,Kontraktacja produkcji materiatu siewnego”. (Raport ilosciowy
przygotowany dla Top Farms Agro, Kynetec, Kwiecien 2023).

z 4 firmami; 4%
z 3 firmami; 4%

W obecnym sezonie 2022/2023 68% gospodarstw
uprawia plantacje tylko dla jednej firmy nasiennej, 25%
ma kontrakty z dwoma firmami nasiennymi, 4% z trzema
i 4% z czterema.

z 2 firmami; 25%

z1firma; 68%

Wykres 12. Z iloma firmami nasiennymi prowadzona jest wspotpraca? Na podstawie badania ,Kontraktacja produkcji materiatu siewnego”. (Raport
iloSciowy przygotowany dla Top Farms Agro, Kynetec, Kwieciern 2023).

STOSUNEK DO PROWADZENIA PRODUKCJI NASIENNEJ

Stosunek rolnikow do prowadzenia dobrze wypowiada sig o niej 26%, co w sumie daje nam
produkcji nasiennej jest ogodlnie pozytywny. W skali 5- 63% gtosow na tak. Grupa neutralna to 19%, natomiast
stopniowej najbardziej ceni jg sobie 37% badanych, gtosdw negatywnych jest tagcznie 16%.

0g6t respondentow 19% 26% 37%

Produkcja materiatu siewny obecnie i w ostatnich 5 sezonach I 20% 32% 36%

Brak produkcji materiatu siewnego w ogéle lub przed rokiem 2017 19% 13% 37%

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90% 100%

1- ocena negatywna; 5 - ocena pozytywna 1 2 m3 m4 5 mbo/nw

Wykres 13. Stosunek do prowadzenia produkcji nasiennej. Na podstawie badania ,Kontraktacja produkcji materiatu siewnego”. (Raport ilo$ciowy
przygotowany dla Top Farms Agro, Kynetec, Kwieciert 2023).




W podgrupie gospodarstw, ktére nigdy nie prowadzity gospodarstwa.

upraw nasiennych badz zrezygnowaty z nich Rolnicy dobrze nastawieni do nasiennictwa podkreslajg
przynajmniej 5 lat temu, rozktad ocen nie jest takze tatwos¢ uprawy i dobre doswiadczenia we
zasadniczo rozny od wynikéw podgrupy gospodarstw wspotpracy z firmag nasienna.
aktualnie reprodukujgcych nasiona.

Oceny przecietne i negatywne podkreslajg brak
Pozytywny stosunek wynika z postrzegania uprawy optacalnosci, obawe przed trudnosciami w uprawie i ztg
polowej jako dochodowej i sprzyjajgcej rozwojowi opinie o wspotpracy z firmg nasienna.

Oceny negatywne (1+2) - 16%

Mate doswiadczenie

Zte ralacje z firma

Brak optacalnosci

Wysoka cena produkcji
Zte warunki umowy
Wymagania glebowe
Niepewno$¢ odbioru plonu

Korzystne przy posiadaniu pasiek

Trudnosci z utrzymywaniem czystosci

0

X

5% 10% 15% 20% 25% 30% 35% 40% 45% 50%

Ocena przecietna (3) - 20%

Brak optacalnosci
Wysoka cena produkcji
Wymagania glebowe
Zte ralacje z firma

Zte warunki umowy
Nw/BO

0% 5% 10% 15% 20% 25% 30% 35% 40% 45% 50%

Oceny pozytywne (4+5) - 64%

Lepszy dochéd

Brak zastrzezen
tatwos¢ uprawy

Szybkie odbieranie roslin
Rozwdj gospodarstwa
Dobre doswiadczenia
Terminowe ptatnosci
Prestiz dla gospodarstwa
Dobry plon

Dobry kontakt z firma
Promocyjne ceny

tadnie wyglada

Pewna cena plonu

Potrzeba na rynku

0% 5% 10% 15% 20% 25% 30% 35% 40% 45% 50%

Wykres 14. Stosunek do prowadzenia produkcji nasiennej; wyjasnienie wybranej oceny. OdpowiedZ multi, odpowiedzi spontaniczne. (Raport
iloSciowy przygotowany dla Top Farms Agro, Kynetec, Kwiecier 2023).




Gospodarstwa, ktore nigdy nie zetknety sie z produkcja
nasienng, deklarujg prawie bez wyjatku, ze rowniez w
przysztosci nie planuja podjecia takiej produkcji. Jako
gtdbwng grupe powodow podajg w duzej mierze
ograniczenia strukturalne, jak: stabe ziemie, dodatkowe
obcigzenie praca, brak maszyn i brak pracownikow.

Stabe ziemie

Brak wiedzy

Brak optacalnosci

Problemy z odpowiednig ochrong
Dodatkowe obowiagzki
Ograniczenia przy wyborze firmy
Niekorzystne warunki umowy
Brak maszyn

Brak pracownikéw

Zmiany pogodowe

Wysokie koszty produkciji
Warunki kontroli

Nie jest zainteresowany

Nie jest to popularne w regionie

0

X

5% 10% 15% 20% 25%

Rownoczesnie czesto pada odpowiedz wskazujgca na
brak wiedzy - 36%, problemy z dostepnoscig Srodkow
ochrony roslin - 27% oraz ograniczona mozliwosc
wyboru firmy nasiennej - 27%. 36% wskazuje na
nieoptacalnosc.

Czy planuje rozpoczac¢ produkcje
materiatu siewnego?

Nie; 91%

35% 40% 45% 50%

Wykres 15. Przyczyny braku produkcji materiatu siewnego (Osoby nigdy nieprodukujace materiatu siewnego). Odpowiedz multi, odpowiedzi
spontaniczne. (Raport ilo$ciowy przygotowany dla Top Farms Agro, Kynetec, Kwiecier 2023).

W grupie gospodarstw, ktdre aktualnie nie uprawiajg
plantacji nasiennych, ale robity to w poprzednich latach,
jedna trzecia deklaruje powrdt do nasiennictwa w

Brak optacalnosci
Ptodozmian

Niekorzystne warunki umowy
Zte relacje z firma

Warunki pogodowe
Zamknigecie cukrowni

Stabe zbiory

Sasiadujgce uprawy
Problemy z odpowiednig ochrong
Brak pracownikéw

Dawniej byt wiekszy zbyt
Nw/BO

0% 10% 20% 30%

kolejnych latach. Gtdwng przyczyna obecnego braku
produkcji w tych gospodarstwach jest w ich opinii
nieoptacalnosc.

Czy planuje wréci¢ do produkciji

materiatu siewnego?

Tak; 35%

Nie; 65%

40% 50% 60%

Wykres 16. Przyczyny braku produkcji materiatu siewnego obecnie (Osoby produkujace materiat siewny w ostatnich 5 latach i wcze$niej).
Odpowiedz multi, odpowiedzi spontaniczne. (Raport iloSciowy przygotowany dla Top Farms Agro, Kynetec, Kwiecierr 2023).




W ramach badan jakoSciowych zapytano rolnikow
o motywacje do rozpoczecia badz rozszerzenia pro-
dukcji nasiennej. Czynnikiem hamujgcym rozwoj jest
wedtug nich brak wiedzy o specyfice danej uprawy,
mocno akcentowana byta .obawa przed nowym”,
a takze brak swiadomosci o korzysciach z nasiennictwa,
gtéwnie finansowych.

.To co najbardziej ludzi przekonuje wzgledem tego, to
trzeba umiec | wiedziec, jak to robic. Ludzie tez nie
wiedzq, ze czesto uprawa nasienna uprawiana jest tak
samo jak robi to dotychczas.”

Remedium na brak motywacji do podjecia badz

rozszerzenia produkcji rolnicy widzieli w dostepie do
odpowiedniej wiedzy, ktérej zrédtem bytyby firmy
nasienne lub doswiadczeni rolnicy. ,Na rolnikow dobrze
aziata to jesli widzq, ze komus idzie dobrze.” Dalszy
rozwoj produkcji nasiennej w swoich gospodarstwach
dyskutujgcy widzieli w rozpoczeciu upraw w nowych
gatunkach. Przypuszczajg, ze obecne trudnosci
zwigzane z produkcja zwierzecg mogg skutkowac
zacheceniem rolnikdw do pozyskania dochodu z in-
nego zrodta np. z produkcji materiatu siewnego. Przyszte
decyzje rolnikéw uzaleznione sa od panujacej sytuacii
na rynku i tematow dotyczacych m.in. wojny w Ukrainie,
cenami zbytu ptodéw rolnych, cenami $rodkow

produkcji oraz ich dostepnoscia.

POWODY OGRANICZAJACE POPULARNOSC

UPRAW NASIENNYCH

Wszyscy respondenci, czyli grupa
sktadajgca sie z aktualnych producentéw, rolnikdw,
ktorzy zaprzestali produkcji i tych, ktérzy sie nig nigdy
nie zajmowali, wskazujg na spetnienie wymogow
formalnych i jakosciowych jako gtéwnych ucigzliwosci
w produkcji nasiennej (ilos¢ wymogdéw 21%, obawa

llo$¢ wymogoéw

Nieoptacalno$é

Brak wiedzy

Obawa przed biurokracja i kontrolami
Wysokie koszty produkciji

Problemy z czystoscia materiatu
Niepewny odbidr

Warunki glebowe

Pracochtonne

Obawa przed nowym

Niekorzystne warunki umowy
Uzaleznione od pogody

Potrzeba nowych maszyn
Opdznienia w ptatnosci

Inne przeznaczenie plonu

Brak rynku zbytu

problem z uzyskaniem odpowiedniej ilosci plonu
duza marza

monokultura upraw

oczekiwanie na odmianeg

0

X

przed biurokracjg i kontrolami 12%, problemy z czys-
toscig 9%). Kwestionowana jest jej optacalnos¢ (19%)
i brak pewnosci co do wywigzania sie drugiej strony z
umowy (7%). Hamulcem w rozwoju upraw nasiennych
jest brak odpowiedniej wiedzy (14%) i zwigzana z tym
obawa przed nowym (5%.)

5

X

10% 15% 20% 25%

Wykres 17. Powody nieprowadzenia upraw nasiennych. OdpowiedZ multi, odpowiedzi spontaniczne. (Raport iloSciowy przygotowany dla Top
Farms Agro, Kynetec, Kwiecier 2023).




KORZYSCI PRODUKCJI MATERIALU SIEWNEGO

Pytanie o korzysci z produkcji materiatu
siewnego zostato zadane grupie aktualnie
reprodukujgcej nasiona. Najwiecej odpowiedzi dotyczyto
aspektéw ekonomicznych, jak: wiekszy dochdd (54%),
pewnos$¢ odbioru (20%). lepsza jakos$¢ plonu (15%),
kwota minimalna (10%), korzystne warunki kontraktac;ji
(7%) i pewnos$c¢ zaptaty (5%). Podkreslano tez argumenty

Wiekszy dochod

Dostep do najnowszych odmian

Ptodozmian

Pewnos¢ odbioru

Satysfakcja wprowadzenia wtasnego materiatu na rynek
Lepsza jakos$¢ plonu

Dobry materiat siewny
Dodatkowe doswiadczenia
Pewna kwota minimalna

Brak korzysci

Korzystne warunki kontraktacji
Pewno$c¢ zaptaty

Doradztwo

Przedtuzenie gatunku odmiany
Mniejszy naktad pracy

skala wyresow
Wygoda

0%

agrotechniczne: dostep do najnowszych odmian (24%),
ptodozmian (24%), dobry materiat siewny (12%) czy
doradztwo (5%).

Wazna jest mozliwosc¢ zaplanowania struktury upraw

w gospodarstwie oraz odpowiedniego zmianowania
w dtuzszej perspektywie(cytat z badania jakosciowego)

10% 20% 30% 40% 50% 60%

Wykres 18. Korzysci produkcji materiatu siewnego. Odpowiedz multi, odpowiedzi spontaniczne. (Raport iloSciowy przygotowany dla Top Farms

Agro, Kynetec, Kwiecier 2023).

Natomiast oceniajac wage poszczegodlnych czynnikéw
najwyzszg wartos¢ respondenci nadali wysokiej jakosci

materiatowi siewnemu dostarczonemu do produkcji
przez firme nasienna.

Wysoka jakos¢ bazowego materiatu siewnego |

Korzystniejsze ceny sprzedazy | ——

Gwarancja odbioru wyprodukowanego materiatu |

Osobista satysfakcja i prestiz G

Uczenie sig przez wspotprace z firmg nasienng | ——

Poprawa ptodozmianu | ——

Stabilnos$¢ finansowa gospodarstwa w diuzszym okresie

|
Korzysci organizacyjne: terminowy odbidr, dostepnos¢ magazynow | ——

1- ocena negatywna; 5 - ocena pozytywna

o

Wykres 19. Ocena korzys$ci produkcji materiatu siewnego. (Raport iloSciowy przygotowany dla Top Farms Agro, Kynetec, Kwieciert 2023).




Argument jakosci nasion jako pierwszorzedny byt
réwniez podnoszony podczas badan jakosciowych.
.Nasiona dostarczane do gospodarstwa sg zdrowe.
Uprawa lepiej rosnie, lepiej plonuje, jest wyzsza
wydajnosc z pola”.

Dopiero za nim plasuje sie korzystniejsza cena
sprzedazy i gwarancja odbioru nasion.

Wysoko, jako czwarte z kolei wskazanie, zostata
oceniona satysfakcja z produkcji nasienne;.

.Poczucie, Ze robie co$ waznego, byta artykutowana
spontanicznie przez wszystkich uczestnikow badania
jakosciowego“(cytat z badania ilo$ciowego).

Analizujagc odpowiedzi w podgrupach widzimy, ze w
grupie poplonowej wiekszy nacisk potozono na korzysci
ptodozmianowe, natomiast w grupie zbozowej dostep
do odmian oraz ,mozliwosc dogadania sie co do terminu
odbioru plondw i uwolnienie magazyndw” (cytat z bada-
nia ilo$ciowego).

TRUDNOSCI PRZY PRODUKCJI NASIENNEJ

Rolnicy zajmujgcy sie rozmnozeniami
upatrujg gtownych trudnosci w produkcji nasiennej
w zachowaniu czystosci odmianowej (49%) i spetnienia
wymagan jakosciowych (22%).

Respondenci z badania szczegotowego obawiajg sie
probleméw zwigzanych z uzyskaniem odpowiednich
parametrow jakosciowych, gtéwnie zwigzanych z sitg
kietkowania. ,Na stabszych jakoSciowo glebach taka
produkcja jest ryzykowna. Obawiamy sie o jakoSc
materiatu, gfownie jesli chodzi o ten parametr
kietkowania. Ten biznes prowadzimy pod gotym niebem.
Czy bedziemy mieli dobre kietkowanie, odpowiedniq
mase tysigca nasion to w duzej tez mierze zalezy od
czynnikow niezaleznych od nas.”

Duzo mniej odpowiedzi odnosito sie do ryzyka
przyrodniczego  (10%).  uwarunkowant  infrastruk-
turalnych: wielko$¢ gospodarstwa (7%). magazyny (7%).
odpowiednie maszyny (7%). Respondenci z badania
jakosciowego zwracajg uwage na koniecznosc
magazynowania nasion: ,0dbiér plonow nastepuje
czesto kilka miesiecy po dokonany zbiorach. Wigze sig
to z koniecznosSciq przygotowania odpowiedniego
miejsca do przechowania.”

Argument o braku odpowiedniej wiedzy potaczonej
z wycofaniem czeséci $rodkéw ochrony roslin  jest
wymieniany najczesciej w grupie producentow roslin
poplonowych.

Zachowanie czystosci odmiany
Wymagania jakosciowe
Zmianowanie

Brak trudnosci

Warunki pogodowe
Magazynowanie

Niska optacalnos¢
Przestrzeganie terminéw
Odpowiednia wiedza

Za mate gospodarstwo
Wycofanie srodkéw

Wymagane odpowiednie maszyny
Kontrola jakosci

Jakos¢ gleby

Niejasne warunki na umowie
Drogi materiat siewny
Biurokracja

Naktad pracy

Niszczenie upraw przez zwierzeta

Koszt produkciji

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60%

Wykres 20. Trudnos$ci przy produkcji nasiennej. OdpowiedZ multi, odpowiedzi spontaniczne. (Raport iloSciowy przygotowany dla Top Farms Agro,
Kynetec, Kwiecien 2023).




KORZYSCI Z KONTRAKTACJI

Respondenci najwyzej cenig sobie w
umowie kontraktacyjnej pewnos$¢ odbioru (51%) i do-
piero w dalszej kolejnosci korzysci finansowe oraz
korzysci agrotechniczne.

,Podpisana umowa daje nam zapewniony jakis rynek
zbytu”, ,wedtug mnie umowy sq skonstruowane dosc
dobrze. Gwarantujg nam odbior tego towaru,
gwarantujq nam ceng.”

Tylko w pojedynczych wypowiedziach padajg zarzuty,

Zapewniony odbior

Korzys$ci finansowe

Stabilna cena

Brak korzysci

Dobra jako$¢ materiatu siewnego
Terminowy odbidr
Bonus/Premia za sprzedaz
Dostep do nowych technologii
Wysoki plon

Dostep do nowych odmian
Fachowe doradztwo

Osobista satysfakcja

0

X

10%

ze ,umowy sq tak skonstruowane, Ze mocno
zabezpieczajq interes firmy, mniej rolnika.”

Do korzysci zaliczano takze dostep do nowych
technologii i fachowe doradztwo. Pewnos¢ odbioru byta
szczegodlnie  wysoko artykutowana w  podgrupie
pozostatych upraw niezbozowych, ktére w wiekszosci
przypadkéw trudno sprzeda¢ w celach innych niz
siewne.

20% 30% 40% 50% 60%

Wykres 21. Korzysci kontraktacji materiatu siewnego. OdpowiedZ multi, odpowiedzi spontaniczne. (Raport iloSciowy przygotowany dla Top Farms

Agro, Kynetec, Kwiecier 2023).

Zapewniony odbiér

Korzysci finansowe

Stabilna cena

Bonus/Premia za sprzedaz

Brak korzysci

Terminowy odbidr

0% 10%

B Produkcja materiatu siewnego pozostatych upraw

20% 30% 40% 50% 60%

M Produkcja materiatu siewnego zb6z

Wykres 22. Korzysci kontraktacji materiatu siewnego wedtug grup respondentéw OdpowiedZ multi, odpowiedzi spontaniczne. (Raport iloéciowy
przygotowany dla Top Farms Agro, Kynetec, Kwieciert 2023).




OCZEKIWANIA DOTYCZACE KONTRAKTACJI

MATERIALU SIEWNEGO

Oczekiwania dotyczace kontraktacji kores-

ponduja z pytaniem o wynikajgce z niej korzysci.
Potwierdza sie wysoka pozycja oczekiwanej pewnosci
realizacji zawartej transakcji i jej warunkéw: zagwa-
rantowanego odbioru (27%), wywigzania sie z umowy
(15%), odbioru catego plonu (5%), zrozumiate umowy
(5%).
Duza cze$¢ respondentdéw oczekuje wyzszych cen
(22%) i wprowadzenia ceny minimalnej (22%). W
badaniach jakosciowych biorgcy w dyskusji praktycy
jako temat wrazliwy ocenili ustalanie ceny finalnej dla
wyprodukowanego materiatu siewnego:

.Bolgczkq jest przewaga w narzucaniu ich cen. Bardzo
mate pole do negocjacji”

~Wprowadzenie ceny minimalnej  gwarantowaney,
uwazam bytoby dobrym rozwigzaniem”

W tej chwili wszystko jest nieprzewidywalne. Ceny sq
tak rézne, zmieniajq sie z dnia na dzien.”

Czes¢ respondentdéw sygnalizuje obawe o uczciwe
rozliczenie jakosci surowca (rzetelna ocena materiatu
5%).

Zagwarantowany odbior
Pewna cena minimalna
Wyzsza cena

Wywigzanie sie z umowy
Terminowa ptatnosé
Mozliwos$¢ konsultaciji
Rzetelne badania materiatu
0dbidr z pola

Odbiér catego plonu
Zrozumiate umowy
Podpisanie umowy w chwili siania
Szeroki wachlarz odmian

Szybkie rozwigzywanie probleméw

Nie ma oczekiwan
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Wykres 23. Oczekiwania dotyczace kontraktacji materiatu siewnego. Odpowiedz multi, odpowiedzi spontaniczne. (Raport iloéciowy przygotowany
dla Top Farms Agro, Kynetec, Kwiecier 2023).

SWIADOMOSC INTELEKTUALNEJ WLASNOSCI ODMIANY

Prawie potowa ankietowanych nie
potrafi prawidtowo skojarzy¢ pojecie: intelektualna
wtasnos¢ odmiany, ktére zasadniczo okresla istote
kontraktacji nasiennej i ograniczen z niej wynikajacych.
Mozna bytoby sie spodziewac, ze stycznos¢ z produkcija

nasienng pozytywnie koreluje ze znajomoscig regut
prawnych odnoszgcych sie do nasiennictwa, natomiast
badanie tego nie potwierdzito. Procent prawidtowych
skojarzen byt nawet wyzszy w podgrupie rolnikow nie
zajmujacych sie reprodukcjg nasienna.

Co oznacza pojecie? Rozktad odpowiedzi poprawnych

Wtasnosé hodowcy
Znajomosé

pojecia

Nie: 43% Koniecznos$¢ zaptaty za uzywanie takiej odmiany
Indywidualne cechy odmiany
Tak: 57% Wynagrodzenie za prace nad odmiang

Sprzedaz tylko kontrahentowi

Wysoka kara
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Wykres 24. Skojarzenie z pojeciem wtasnosci intelektualnej odmiany.
Odpowiedz multi, odpowiedzi spontaniczne. (Raport ilosciowy przygotowany dla Top Farms Agro, Kynetec, Kwieciert 2023).




WSPOLPRACA ROLNIKA Z FIRMA NASIENNA

Gtéwnym oczekiwaniem gospodarstw
od firm nasiennych jest doradztwo, np. wsparcie
w zakresie doboru $rodkéw do produkcji. Przy czym
postulat ten jest rownie wazny dla gospodarstw, ktére
uprawiaja bardziej niszowe uprawy roslin poplonowych,
dla ktéorych faktycznie spektrum dopuszczonych
Srodkéw ochrony roslin jest mocno ograniczone, ale
rowniez dla grupy zajmujgcych sie nasiennymi
uprawami zbozowymi. Rolnicy podnoszg tez temat

Wsparcie w zakresie produkcji (wybér srodkéw i nawozéw)
Pewnos¢ sprzedazy i odbioru

Korzystne ceny

Promocje na srodki ochrony roslin i nawozy
Bonusy i prezenty

Traktowanie jak partnera biznesowego

Nie ma potrzeby

Targi i szkolenia

Réznica ceny miedzy konsumpcyjng a nasienng
Lepsze warunki umowy

Terminowos$¢

Lepsza jako$¢ materiatu siewnego
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pewnosci sprzedazy i odbioru nasion, wskazujgc tym
samym, ze wywigzywanie sie firm nasiennych
z kontraktow nie jest oczywistoscia. Sygnalizuja, ze
w istotnej czesci nie czujg sie traktowani przez
kontrahentéw po partnersku. Ocena, co jest ceng
korzystng, zawsze jest sprawg dyskusyjng i zalezy od
optyki kazdej ze stron. Wparcie finansowe przy zakupie
Srodkéw do produkcji réwniez zostato  wysoko
spozycjonowane na liscie oczekiwan rolnikéw.
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Wykres 25. Wspoétpraca rolnika z firmg nasienng - co moze jg uatrakcyjni¢? OdpowiedZ multi, odpowiedzi spontaniczne. (Raport iloSciowy

przygotowany dla Top Farms Agro, Kynetec, Kwieciert 2023).

AMNABELA
B

2,30 HA




DODATKOWE FORMY WSPARCIA DLA ROLNIKOW

Odnosnie mozliwego wsparcia ze strony
firm nasiennych dla gospodarstw rolnych
wychodzacych poza nasienng umowe kontraktacyjna,
najwyzej ocenione w skali 5- stopniowej byta wiedza
o nowych technologiach z notg 4,2 i doradztwo
uprawowe 4,2. Wysoko oceniano mozliwe wsparcie przy
badaniu laboratoryjnym gleby (3.8). Nieco wiecej niz
Srednim zainteresowaniem cieszytaby sie ze strony
rolnikdw pomoc w korzystnej sprzedazy ptoddéw rolnych
(3.3) czy doradztwie prawnym (3,3). W dalszej kolejnosci
wedtug atrakcyjnosci form wsparcia ocenione zostaty
dziatania socjalne: integracja branzowa z innymi
gospodarstwami nasiennymi (3.3) i okazjonalna che¢ do
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uczestnictwa w waznych wydarzeniach firmy nasienne;j
(3.2). W zdystansowany sposéb odniesli sie rolnicy do
propozycji przejecia wykonywania zabiegoéw przez firme
nasienna (2.4).

W badaniach jakosciowych ich wuczestnicy rowniez
z zainteresowaniem wypowiadali sie 0 mozliwosci Scistej
wspotpracy z firmg nasienna badz innymi doswia-
dczonymi gospodarstwami w zakresie doradztwa i szko-
len, natomiast z rezerwg podchodzili do oferty wsparcia
w zakresie Swiadczen pozarolniczych jak i mozliwosci
wiekszej integracji na ptaszczyznie towarzyskiej.
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Wykres 26. Formy wsparcia dla rolnikéw. (Raport iloSciowy przygotowany dla Top Farms Agro, Kynetec, Kwieciert 2023).




MODELE USTALANIA CENY

W  pytaniu  przedstawiono  najpo-
pularniejsze modele ustalania ceny surowca. Z uwagi na
mozliwos¢ odwotania sie do cen towarowych badz jej
brak, osobno przedstawiono wyniki w grupie upraw
zbozowych i strgczkowych i osobno w grupie roslin
pozostatych. Najwiecej wskazarn w grupie zbozowo-
stragczkowej ma model polegajacy na dodatku do ceny

rynkowej w dniu odbioru.

W grupie pozostate najbardziej oczekiwany jest model,
w ktérym wynagrodzenie jest uzaleznione od cen ryn-
kowych jednak w momencie podpisywania kontraktu
jest ustalana cena minimalna. Stosunkowo nieliczna jest
grupa chcaca ustali¢ cene statg w momencie podpisania
umowy.

Produkcja materiatu siewnego zb6z i stragczkowych
(0 - brak znaczenia; 5 - wysokie znaczenie)

+20% w stosunku do ceny rynkowej w dniu odbioru materiatu

Cena minimalna ustalona w kontrakcie. Cena finalna uzalezniona od
ceny rynkowej w momencie odbioru plonéw

Cena minimalna ustalona w kontrakcie. Cena finalna uzalezniona od
jakosci plonu w momencie odbioru plonéw

Cena stata ustalona w momencie podpisania umowy kontraktacyjnej

1
=
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Produkcja materiatu siewnego pozostatych

(0 - brak znaczenia; 5 - wysokie znaczenie)

Cena minimalna ustalona w kontrakcie. Cena finalna

uzalezniona od ceny rynkowej w momencie odbioru plonéw

Cena stata ustalona w momencie podpisania umowy kontraktacyjnej

Cena minimalna ustalona w kontrakcie. Cena finalna

uzalezniona od jakosci plonu w momencie odbioru plonéw

+20% w stosunku do ceny rynkowej w dniu odbioru materiatu

0 1 2 3 4

Wykres 27. Modele ustalania ceny. (Raport iloéciowy przygotowany dla Top Farms Agro, Kynetec, Kwieciert 2023).



SPRZEDAZ | PROMOCJA MATERIALU SIEWNEGO

Aktywnym udziatem w sprzedazy nasion
przez gospodarstwo ws$rdd sasiadow byto  zainte-
resowanych tylko 13% rolnikéw. Nalezy nadmieni¢, ze
ankietowani byli pytani o legalng forme handlu,
polegajgca na wspotpracy ze zlecajgcg produkcje firma
nasienng np. na zasadzie prowizji. Natomiast az 58%

rolnikéw zdecydowanie odrzucito takg mozliwosé,
uzasadniajgc to brakiem umiejetnosci, wolg koncentracji
na produkcji czy brakiem czasu. Wydaje sie, ze decyduje
tutaj podtoze kulturowe | spoteczne, brak checi
wychodzenia poza role producenta w lokalnej

spotecznosci.
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Wykres 28. Zainteresowanie sprzedaza i promocja materiatu siewnego.

(Raport ilosciowy przygotowany dla Top Farms Agro, Kynetec, Kwieciert 2023).

Na pytanie o chec¢ udziatu w promociji reprodukowanego
przez siebie materiatu siewnego na zasadzie np.
upublicznienia danych kontaktowych (m.in. przez

udostepnienia numeru telefonu) i udzielania informaciji
np. o wiasciwosciach, zaletach odmiany, zdecydowanie

pozytywnie odpowiedziato az 49%, przy 30%
wahajacych sie i 19% bedacych zdecydowanie na nie.
Przy czym najwieksza grupa chetnych do promocji nie
oczekuje w zamian zadnych gratyfikacji.




PODSUMOWANIE

KAZDE GOSPODARSTWO MOZE BYC
WAZNYM PRODUCENTEM NASION

Badanie pokazato, ze reprodukcje
nasienne uprawia sie niezaleznie od wielkosci
gospodarstwa. W gospodarstwach mniejszych dominuja
uprawy roslin  poplonowych, w duzych przewaza
nasiennictwo zbdz. Uwaza sie, ze w gospodarstwach
10-hektarowych i mniejszych gtownie prowadzi sie
produkcje autarkiczng, nieprzeznaczong na rynek.
Tymczasem nasiennictwo jest w przeciwienstwie do

upraw towarowych duzg szansg na optacalng produkcje
rynkowg takze w matych gospodarstwach. Firmy
nasienne czesto zabiegajac nawet o niewielkie plantacje
nasienne, dajg dodatkowo matemu gospodarstwu
poczucie wiekszej (niz zazwyczaj) podmiotowosci i sg
nieczesta okazjg dla nich do partnerskich relacji
handlowych.

RELACJE Z FIRMA NASIENNA I WIEDZA ROLNIKA
KSZTALTUJA MOTYWACJE DO PROWADZENIA

PRODUKCJI NASIENNEJ

Stosunek rolnikdbw do prowadzenia
plantacji nasiennych jest generalnie dos¢ pozytywny.
Wyraznie widac, ze gospodarstwa oceniajg atrakcyjnosc
prowadzenia reprodukcji nasiennych badz przez pry-
zmat wtasnych doswiadczen ze wspotpracy z firmami
nasiennymi, badz na podstawie zastyszanych na ten
temat opinii (w badaniach uczestniczyta réwniez grupa,
ktdra nie miata zadnych doswiadczen w nasiennictwie).

Dochodowos$¢ i rozwdj gospodarstwa sg kojarzone
z produkcjg nasienng przez te gospodarstwa, ktore
wskazywaty jednoczesnie na dobrg wspotprace z firmg
nasienng, natomiast opinie o braku dochodowosci
i trudnosciach tgczone byty z negatywng oceng
wspotpracy z firmg nasienng. Zte relacje z firma
nasienng sg na czele powoddéw negatywnego stosunku
do prowadzenia produkcji nasiennej. Gospodarstwa
oczekujg partnerskich relacji z firmg nasienna:
Jtraktowania jak partnera biznesowego”, ,wywigzywania
sie z umowy”, ,jasnych warunkéw w umowie”, narzekajg
na ,niepewny odbior”, ,opdznienia w ptatnosciach”.

Gospodarstwa w znacznym stopniu starajg = sie
dywersyfikowa¢ wspodtprace z firmami nasiennymi,
prowadzac plantacje dla wiecej niz jednej firmy.
Ograniczona mozliwo$¢ wyboru firmy nasiennej jest dla
czesci rolnikdw wazng przeszkodg dla ktérej w ogdle nie
podejmujag sie produkcji.

Wiedza i doswiadczenie rolnika, podobnie jak ocena

wspotpracy i relacji z firmag nasienng, wptywa na
pozytywne badz negatywne postrzeganie atrakcyjnosci
upraw nasiennych. ,Mate doswiadczenie” miato
najwyzszg liczbe wskazan w grupie majgcej
jednoznacznie negatywnie podejscie do upraw
nasiennych, podczas gdy najwyzsze oceny odnosnie
nasiennictwa byty w grupie podkreslajgcej tatwosc
uprawy, brak problemdéw, wysokie plony.

Brak wiedzy jest wymieniany jako jeden z gtéwnych
powoddéw braku zainteresowania nasiennictwem
w grupie gospodarstw, ktére nigdy nie produkowaty
nasion. Ale takze rolnicy zaangazowani w reprodukcje
nasienng oczekujg wsparcia w postaci doradztwa
agrotechnicznego czy wiedzy z zakresu nowych
technologii. W odpowiedzi na pytanie, co moze
uatrakcyjni¢ dotychczasowa wspodtprace rolnika z firma
nasienng, na pierwszym miejscu zostato wymienione
wsparcie w zakresie wyboru sSrodkéw chemicznych
i nawozow.

Doradztwo wymieniane jest jako dodatkowa korzys$¢ dla
rolnika z umowy kontraktacyjnej. Najwyrazniej zostato to
wyartykutowane w  odpowiedziach na pytanie
0 pozadane, niezwigzane z wykonaniem umowy kontra-
ktacyjnej formy wsparcia ze strony firmy nasiennej w
stosunku do gospodarstw. Proponowane byty np.
korzystne ubezpieczenia zdrowotne i majgtkowe,




doradztwo inzynieryjne, prawne czy finansowe. Okazato
sie, ze i tak wszelkie formy doradztwa rolniczego miaty
najwiecej wskazan.

W badaniach jakosciowych rolnicy wskazywali na
zapewnienie  wiedzy jako  gtdwnego  czynnika
motywujgcego do rozpoczecia badz rozszerzenia
produkcji nasiennej. Wiedza motywuje, a jej brak
demotywuje  rolnikébw  do  zainteresowania = sie
nasiennictwem. Jej dostepnos$¢ czy przez doradztwo

firmy nasiennej, czy tez mozliwos¢ konsultacji z innym
doswiadczonym rolnikiem powoduje otwartos¢ na nowe
uprawy.

Wiedza przektada sie wprost na sukces w uprawie, a co
za tym idzie na sukces finansowy.

Z badania wytania sie pozadany przez rolnikdw model
wspoétpracy z firmg nasienng, zaktadajgcy dobre
partnerskie relacje i wsparty doradztwem rolniczym.

NASIENNICTWO - WARTOSC DODANA

DO PRODUKCJI ROSLINNEJ

Gospodarstwa  praktykujgce — uprawy
nasienne wskazujg na cztery kategorie korzysci z
produkcji nasiennej: ekonomiczne, agrotechniczne,
organizacyjne i socjalne (uznanie).

Jak nalezato sie spodziewac, gtdwng korzyscig z pro-
wadzenia upraw nasiennych jest czynnik ekonomiczny.
Najczesciej rolnicy wymieniajg takie argumenty jak:
lepszy, wigkszy dochdd, korzystniejsze ceny sprzedazy,
cena minimalna, pewnosc¢ zaptaty.

Przy czym skrajne oceny zbiera optacalnosc¢ i jest w
oczach respondentdéw gtéwnym argumentem przema-
wiajagcym za produkcjg nasienng jak i przeciwko niej.
Tylko 1/3 z grupy, ktéra w sezonie 2022/2023 nie
uprawia plantacji nasiennych, planuje w przysztosci
wréci¢ do nasiennictwa. Gtdwnym powodem jest
witasnie brak optacalnosci. Mozna przypuszczacé, ze
aktualne zawirowania na rynku, ogdlna niepewnosc
izauwazalna trudnos¢ w wyborze gatunku uprawy
ioceny jej optacalnosci moga znieksztatca¢ ten
pesymistyczny obraz i moze by¢ odzwierciedleniem
chwilowego nastroju wobec tej sytuacji. Tym nie mniej
w grupie prowadzacej obecnie plantacje pozytywna
motywacja finansowa jest gtéwnym czynnikiem
przemawiajgcym za prowadzeniem produkcji nasienne;j.

W drugiej kolejnosci oceniane sg korzysci agro-
techniczne: dostep do najnowszych odmian, wysoka
jakos$¢ materiatu siewnego, poprawa ptodozmianu, efe-
kty zwigzane z uczeniem sige i podnoszeniem kompe-

tencji rolnika oraz dostgpem do nowych technologii
w wyniku doradztwa. Dostep do dobrej jakosci nasion

byt przez znaczng czes¢ rolnikdw oceniany nawet

wyzej, niz jakikolwiek czynnik ekonomiczny.

Trudno w tym momencie nie poddac sie refleksiji, jak sie
to ma do niskiej wymienialnosci nasion w Polsce. Czy
dlatego, ze korzysci z uzywania nasion kwalifikowanych
sg oczywiste tylko dla tych, ktérzy ich doswiadczyli,
a niewielu w ogodle ich poznato?

Korzysci organizacyjne, takie jak terminowy odbidr,
odbidr z pola, wsparcie transportowe ze strony firmy
nasiennej, a przez to lepsze wykorzystanie magazynow,
przewijaty sie w odpowiedziach respondentéw, cho¢ z
nadaniem im nizszej rangi, niz w przypadku czynnikéw
ekonomicznych i agrotechnicznych.

Prestiz oraz osobista satysfakcja z produkcji nasiennej
-,poczucie, ze robig co$ waznego”®, ,praca, ktorqg
wykonuje wptywa na przysztosc rolnictwa” to czynniki
ktére szczegdlnie mocno wybrzmiaty w  dyskusji
rolnikdw podczas badania jakosciowego.

Duzg barierg w kontraktacji i produkcji nasiennej jest
obawa przed spetnieniem wymagan formalnych i jakos-
ciowych zwigzanych z nasiennictwem. Argument duzej
ilosci wymogow, obawa przed biurokracjg i kontrolami sg
wymieniane jako gtdwne przyczyny niepodejmowania
sie przez rolnikéw upraw nasiennych.

Zachowanie czystosci odmianowej i wymagania jakos-
ciowe to czynniki z najwigkszg liczbg wskazan przy
omawianiu trudnosci w produkcji nasiennej. Towarzyszy
temu przyznanie sie do braku wystarczajgcej wiedzy.
Szczegolnie czesto przy prowadzeniu plantacji roslin
poplonowych wskazywany jest problem z doborem
Srodkéw ochrony roslin.




Remedium na te obawy wydaje sie by¢ doradztwo,
dzielenie sie wiedzg i doswiadczeniem przez wsparcie
firm nasiennych badZz wymiane opinii, dyskusje
pomiedzy zainteresowanymi gospodarstwami. Badanie
pokazuje, ze powszechnie oczekiwane jest wsparcie

doradcze od zwigzanej kontraktem firmy nasiennej jak
iwyrazana jest pewna gotowos$¢ do integracji bran-
zowej, gtéwnie celem przekazywania sobie doswiadczen
i wzajemnego uczenia sie.

UMOWA KONTRAKTACYJNA DAJE PEWNOSC ZBYTU

Najwiekszg zaletg umowy kontra-
ktacyjnej w oczach rolnikow jest wszelkiego rodzaju
obietnica pewnosci, na ktérg sktada sie miedzy innymi
pewnos$¢ zrealizowania transakcji, pewnos$¢ odbioru
towaru, pewnos¢ ceny minimalnej, pewnos¢ korzystnej
ceny, pewnos$¢ terminowego odbioru, pewnosc
odebrania catego plonu.

Natomiast najwiekszg obawe jakg majg rolnicy zawie-
rajgc  umowe kontraktacyjng jest niepewnosc, czy
wszystkie zapisane obietnice zostang dotrzymane.
Najwyzej spozycjonowanym oczekiwaniem jest gwa-

rancja odbioru towaru i co za tym idzie realizacji
transakcji. Cieszy sie nawet wigksza liczbe wskazan, niz
oczekiwanie korzystnej ceny. Ma ona szczegdlne zna-
czenie dla producentdéw roslin poplonowych, ktérym
z racji specyfiki uprawianych roslin trudno znalez¢ inng
niz na materiat siewny, alternatywng mozliwosc
sprzedazy swojej produkcji.

Opinia, czy cena sprzedazy jest odpowiednia, zalezy
niewatpliwie od punktu widzenia kazdej ze stron i pozo-
stanie tutaj bez komentarza, natomiast mocno wy-
brzmiewa w badaniach zyczenie ceny minimalnej.

ASPEKTY PRAWNE PRODUKC3JI NASION
- WEASNOSC INTELEKTUALNA ODMIANY

W badaniu zadano pytanie o Swiado-
mos¢ wtasnosci intelektualnej odmiany, jako probierza
zrozumienia przez rolnikéw specyfiki nasiennej umowy
kontraktacyjnej i jej gtdwnych uwarunkowan. Wigzg sie z
nim ograniczenia w dowolnosci dysponowania przez
rolnika surowcem nasiennym, majgce swojg przyczyne
w wytgcznym prawie wtasnosci odmiany, ktére to prawo
nalezy do hodowcy.

Niestety, okoto potowa badanych z grupy rolnikow
aktualnie reprodukujacych materiat siewny nie potrafita
nawet w przyblizeniu zdefiniowac¢ tego pojecia. Moze to
oznaczac, ze niewiedza w tym zakresie jest jednym z
istotnych powoddw nieprzestrzegania przez czesc
rolnikéw obostrzen odnosnie wytgcznej sprzedazy na-
sion firmie kontraktujacej, o ktérym to problemie mowi
sie szeroko w Srodowisku nasiennym.

MECHANIZM CENOWY WYMAGA OPTYMALIZACJI

Wyniki pokazujg, ze najliczniejsza grupa
oczekuje wyznaczania ceny w oparciu o aktualng ceny
rynkowg w momencie odbioru, najlepiej z gwaran-
towana ceng minimalng. Najmniej zwolennikdw miat
model ustalania ceny w momencie podpisywania umo-
wy, a takie rozliczenie bytoby najbardziej oczekiwane
przy zawieraniu przez firme nasienng umow
dwustronnych zaréwno z rolnikiem jak i rownoczesnie
z koncowym odbiorcg nasion (eksport). Zapewne
obecny moment badania, obcigzony duzg niepewnoscia,
nie stuzy obiektywnej i perspektywicznej ocenie pre-

ferencji. Odpowiedzi na pytanie o model ustalania ceny

posrednio Swiadczg o gotowosci gospodarstwa do
ewentualnego udziatu w elastycznych formutach wa-
runkow rozliczen za nasiona w zaleznosci od warunkow
rynkowych. Rynek nasion charakteryzuje sie perma-
nentng nierdwnowagg w podazy i popycie, stawiajagc
w warunkach niedoboru towaru na rynku w pozycji
uprzywilejowanej producenta plantacji, a w przypadku
nadpodazy firme nasienna. Poniewaz sytuacje te maja
miejsce (szczegdlnie w grupie roslin poplonowych),
nader czesto istniataby potrzeba znalezienia mecha-
nizmow dotyczgcych odbioru towaru, ustalania ceny
i warunkéw ptatnosci, wzorem innych krajow.




POZYSKANIE NOWYCH GOSPODARSTW

Gospodarstwa nie  majgce tradycji
nasiennej pytane o plany na przysztosc¢, nie widzg sie w
produkcji nasiennej, stwierdzajac, ze przede wszystkim
nie majg warunkow strukturalnych do prowadzenia
takiej produkcji. Na przeszkodzie stojg ich zdaniem stabe
gleby, brak maszyn i pracownikéw oraz pogoda. Mocno
podkreslajg brak wiedzy, w tym problemy z dobraniem
Srodkdw ochrony roslin. Tym niemniej, grupa ta ogdlnie
pozytywnie okresla atrakcyjnos¢ nasiennictwa. Dlatego
tez wskazywany w dalszej kolejnosci przez tych
rolnikbw brak optacalnosci, wydaje sie byc¢ bardziej
oceng ich  indywidualnych  uwarunkowan niz
kategorycznym stwierdzeniem odnoszacym sie do

catego nasiennictwa.

Szansg na ich pozyskanie dla produkcji nasiennych
powinno by¢ aktywne doradztwo ze strony
zainteresowanych firm, pozwalajgce faktycznie oceni¢
i by¢ moze skorygowac rzeczywisty potencjat gospo-
darstwa pod wzgledem przydatnosci do tego rodzaju
produkcji. Tym bardziej, ze czes¢ tych gospodarstw
narzeka na ograniczony wybdér firm nasiennych, co
dowodzi, ze prowadzg one niewystarczajgcg penetracje
rynku. Poza tym stabsze gleby nie muszg byc
przeszkodg w prowadzeniu pewnych upraw nasiennych.

KONTRAKTACJA NASIENNA A WYMIENIALNOSC NASION ZzB0Z

Rolnicy prowadzacy plantacje nasienne
bardzo cenig sobie korzysci wynikajgce ze stosowania
kwalifilkowanego materiatu siewnego uzytego do
rozmnozenia, czesto nawet bardziej, niz wyzszg cene
nasion w poréwnaniu z ceng produkcji towarowe;.
Podkreslajg, ze dobrej jakosci nasiona przektadajg sie
bezposrednio na wyzszy i lepszy jakosciowo plon.
Wydaje sie, ze w kraju 0 najmniejszej wymianie materiatu
siewnego w  Europie, rolnicy zajmujacy  sie
rozmnozeniami moga by¢ naturalnymi propagatorami
stosowania nasion kwalifikowanych.

Zdecydowana wiekszos$¢ rolnikéw nie widzi sie w roli
handlowca, prowadzacego w gospodarstwie auto-

WSPOLPRACA | INTEGRACJA

W pytaniach o chec wspdtpracy, rolnicy
wrecz oczekujg aktywnego wsparcia przez swoich
kontrahentéw w  zakresie doradztwa rolniczego,
wynikajacego z wypetnienia zobowigzan zawartych
w umowie kontraktacyjnej. Raczej nie sg zainteresowani
mozliwoscig zakupu ustug uprawowych, czy wspot-
dziataniem przy sprzedazy innych ptodéw rolnych
z gospodarstwa. Do ofert wspotpracy w obszarach
pozarolniczych, jak doradztwo w sprawach ubez-
pieczenia, zagadniern finansowych i prawnych, pod-
chodzg takze bez entuzjazmu. Rolnicy sg zainte-
resowani utrzymywaniem osobistych kontaktéw w celu
pogtebiania wspotpracy w zakresie realizacji zleconych

ryzowany punkt sprzedazy nasion. Prawdopodobnie
decyduje tutaj podtoze kulturowe i spoteczne, brak checi
wychodzenia poza role producenta w lokalnej spote-
CzNoSCi.

Natomiast rolnik odczuwa czesto prestiz i satysfakcje ze
swojej pracy, ma w duzej mierze poczucie, ze robi cos
waznego i jest wtedy sktonny dzieli¢ sie doswia-
dczeniami z uprawy danej odmiany, jej wtasciwosciach z
innymi rolnikami.

Rolnicy byliby gotowi promowac reprodukowany przez
siebie materiat siewny, najczesciej nie oczekujgc w
zamian zadnych dodatkowych korzysci.

upraw zaréwno z przedstawicielami firm nasiennych, jak
i deklarujg chec¢ spotkarn z rolnikami majgcymi
doswiadczenie w nasiennictwie.

Moze jest to dobry prognostyk do ewentualnego
zrzeszenia sie gospodarstw rolnych w organizacje
branzowa, ktérej potrzebe deklaruje przynajmniej czesc
Srodowiska nasiennego. Jesli chodzi o integracje z firma
nasienng na gruncie pozazawodowym, badz poza
relacjami zwigzanymi z wypetnieniem kontraktu, to nie
obserwujemy ze strony gospodarstw jakichkolwiek
potrzeb w tym zakresie, raczej che¢ zachowania status
quo.




WNIOSKI

Nasiennictwo jest ciekawg ofertg dla polskich rolnikdw, oferuje przede wszystkim wieksza
pewnosc¢ sprzedazy ptodow w korzystnej cenie, a takze chroni przed nowym problemem, czyli
brakiem mozliwosci zbytu swojej produkcji zwigzanym z wptywem konkurencyjnego towaru np.
zboza z zagranicy. Kontraktacja nasienna jest szczegodlnie atrakcyjna dla mniejszych
gospodarstw.

Warunkiem wzrostu plantacji nasiennych w Polsce jest aktywne doradztwo dla rolnikéw
organizowane ze strony sektora nasienno- hodowlanego.

Wzorem innych krajow europejskich gospodarstwa nasienne powinny mie¢ swojg reprezentacje
np. w postaci zwigzku branzowego producentdw upraw nasiennych. Pozwolitoby to
upowszechni¢ dobre standardy w samej reprodukcji nasion, ustandaryzowaé¢ umowy
kontraktacyjne w zakresie wymagan uprawowych, a takze praw i obowigzkéw kazdej ze stron
umowy. Organizacja bytaby w stanie lepiej egzekwowac interesy rolnikdw z umow
kontraktacyjnych.

Szara strefa, niewtasciwe praktyki, w ktorych uczestniczg zaréwno niektére firmy nasienne jak
i niektdrzy plantatorzy, sa wazng przyczyng stagnacji catego sektora hodowlano-nasiennego
w Polsce, a dodatkowo pogarszajg opinie 0 naszym rynku i przez to negatywnie wptywajg na
postrzeganie naszej oferty sprzedazowej na rynki zagraniczne.

Wspdlne tréjstronne dziatania hodowcdw, firm nasiennych i wspotpracujgcych z  nimi
gospodarstw reprodukcyjnych, najlepiej zrzeszonych w jednym zwigzku branzowym pozytywnie
wptynetyby na ukrdocenie tych nielegalnych praktyk. Pozadany bytby udziat hodowli w zawieraniu
umaow kontraktacyjnych.

Wprowadzenie elastycznych form rozliczen z umdw kontraktacyjnych przy obustronnej
partycypacji zaréwno firm nasiennych jak i gospodarstw w ryzyku rynkowym bytoby pozytywnym
krokiem w kierunku umocnienia bezpieczenistwa produkcji, prowadzitoby do jej zwigkszenia
i przyspieszyto rozwoj nasiennictwa.

Rolnicy produkujgcy nasiona sg najlepszg reklamg postepu, jaki niesie uzywanie nasion
kwalifikowanych. Powinno sie ten potencjat odpowiednio wykorzysta¢ do ich promociji.
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